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EUROSATORY 2002 s’est déroulé du 17 au 21 juin à Paris. Ce salon fait référence
pour tous les acteurs industriels de la défense terrestre et aéroterrestre.
L’édition 2002, avec plus de 50 000 visiteurs sur 100 000 m2 d’exposition et 850
exposants, n’a pas dérogé à cette tradition de qualité.

Flashback 
on Eurosatory 2002.

Eurosatory opened its doors in Paris from June
17 to June 21 in Paris. This exposition is a key
opportunity for all companies interested in air-
land and land operations. The 2002 vintage with
more than 50000 visitors, 100000 square meters
exposition stands and 850 exposing companies
complied with its quality tradition.

Is it necessary to evoke a technological leap?
Spectacular improvements in digitization, minia-
turization, electronics opened new perspective in
many areas.
The Infantry was represented in Paris by its batta-
lions and by an important delegation that closely
monitored all developments. Equipments the
infantry was interested in were ubiquitous and
ranged from weapons to armored combat
vehicles including navigation, observation and
surveillance devices. UAVs, command systems and
new EW equipments, peace keeping operations
specific equipments, training assets for the com-
batant were equally under the spotlights.

This exposition was needed, some months after
the 11 September thunder, to highlight the extre-
me variety of the new threats. This variety has
modified the environment of all operations
during the recent years and the missions assigned
have become highly complex.
It would be however wrong to believe today , as
the Afghan theater demonstrates, that the tech-
nological improvements alone can bring the deci-
sion. The infantry and the other components of
the land forces are still paramount.

Eurosatory shows the vitality and profusion of
European and French defense interested compa-
nies. This profusion seems to be a paradox when
we consider that the replacement of major wea-
pon systems, the delivery of the AIFV (VBCI) and of
the Land Warrior system for the infantry, will be
achieved under strict budget constraints. Europe
has for example more than ten companies that
can produce tanks and combat vehicles as main
contractors. A reorganization and a cooperation
at European level of all defense industries will
have to be completed in the future.They will have
positive fall-outs for interoperability and service
support. They should also induce cost reductions
and reduce the time required to field equipments
that are mostly available on the shelf.

But we will have to demonstrate the benefits of a
resolutely European procurement policy that
would respond to the specificity and capabilities
required by the infantry through its key equip-
ment programs.
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Faut-il parler de révolution technolo-
gique ? Les avancées spectaculaires
en matière de numérique, de minia-
turisation, d’électronique, ont ouvert
en tous cas des pistes dans de nom-
breux domaines.

L’Infanterie, présente à Paris par le
biais de ses régiments et par l’envoi
d’une délégation importante, a été
attentive à ces applications de poin-
te. Les matériels et équipements la
concernant étaient omniprésents,
des armes et munitions aux véhi-
cules de combat blindés, en passant
par les dispositifs d’observation, de
surveillance et de navigation. A l’hon-
neur aussi dans ce salon les drones,
les systèmes de commandement, les
nouveaux outils de la guerre électro-
nique, les équipements spécifiques
aux opérations de maintien de la
paix, les moyens d’instruction et
d’entraînement du combattant….

Quelques mois après le choc du 11
septembre, ce Salon s’imposait,
comme pour mettre l’accent sur le
caractère extrêmement diversifié des
nouvelles menaces. Cette diversité a
engendré aussi ces dernières années
des conditions d’intervention nou-
velles et une grande complexité des
missions à mener.

Mais on aurait tort de croire aujour-
d’hui - et le théâtre afghan en est
preuve - que les seules évolutions
technologiques peuvent décider de
l’issue d’un conflit. L’Infanterie et les
autres acteurs de la force terrestre
restent toujours incontournables.

EUROSATORY 2002 témoigne de la
vitalité et de la profusion des acteurs
industriels européens et français de
la défense. A l’heure du renouvelle-
ment en ambiance de contrainte
financière des grands systèmes de
défense, du VBCI et du système com-
battant du fantassin en ce qui
concerne l’Infanterie, cette profusion
est paradoxale. L’Europe compte par
exemple plus de 10 sociétés maîtres
d’œuvre dans le domaine des chars
et véhicules de combat.

La coopération européenne de l’in-
dustrie de l’armement et sa restruc-
turation sont, à terme, incontour-
nables. Elles auront des incidences
bénéfiques en terme d’interopérabi-
lité et de soutien. Elles devraient
aussi induire - par loi des séries - des
baisses de coût et une réduction des
délais de livraison des systèmes, qui
pour la plupart existent déjà sur éta-
gère.

Retour
sur EUROSATORY 2002

Encore faudra t-il convaincre des vertus d’une politique d’acquisition réso-
lument européenne qui respecterait les spécificités et capacités définies par
l’Infanterie au regard de ses programmes phares.

CHEF DE BATAILLON  PIERRE  LIPERE
EAI / DIRECTION DES ETUDES ET DE LA PROSPECTIVE
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